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INGENIERÍA COMERCIAL 
TÍTULO PROFESIONAL:  INGENIERO COMERCIAL  
GRADO ACADÉMICO:  LICENCIADO EN CIENCIAS EN LA ADMINISTRACIÓN DE EMPRESAS  
SEDE:    CAMPUS TALCA

DESCRIPCIÓN DE LA CARRERA: 
La carrera de Ingeniería Comercial entrega las 
competencias profesionales requeridas para enfrentar el 
complejo mundo de los negocios y desarrollar una gestión 
integral de las organizaciones. La formación académica 
te preparará para dirigir de manera e�caz y e�ciente las 
distintas funciones organizacionales, con una sólida 
formación en las Ciencias de la Economía y de la 
Administración, y en el desarrollo de competencias 
fundamentales.

Al término de su formación, el/a egresado/a de la 
Universidad de Talca estará en condiciones de contribuir 
a crear y dirigir organizaciones capaces de competir en 
una economía globalizada, alcanzando sus metas y 
objetivos con sentido ético.

CAMPO OCUPACIONAL:
El/la Ingeniero/a Comercial de la Universidad de Talca 
estará capacitado para desempeñarse en las áreas de 
gestión de organizaciones privadas y públicas. Del mismo 
modo, será dueño/a de las herramientas y conocimientos 
necesarios para iniciar nuevas actividades de negocios.
Como Ingeniero/a Comercial te podrás desempeñar en 
variadas áreas, combinando conocimientos matemáticos y 
humanistas. 

Dispondrás de las competencias requeridas para 
desempeñarte en áreas como:

- Dirección Estratégica y marketing. 
- Formulación, plani�cación y evaluación de proyectos. 

¿POR QUÉ ESTUDIAR INGENIERÍA 
COMERCIAL EN LA UNIVERSIDAD DE 
TALCA?
La carrera de Ingeniería Comercial en la 
Universidad de Talca es top ten entre 55 
universidades nacionales que la imparten.
La calidad de tu formación académica estará 
avalada por:
- 100% de nuestros/as profesores/as de planta con 
grado de Magíster y/o Doctorado.

- Más de 1.400 egresados.

- Programa de doble titulación con la École 
Superior de Comercio Montepellier, Francia, 
Universidad de Ciencias Aplicadas de Hamburgo, 
Alemania, y acceso a programas de intercambio.

- Actividades docentes que combinan conocimientos 
teóricos con aplicaciones prácticas. 

- Creación de redes a través de actividades de 
vinculación con el medio externo, facilitando la 
colocación de nuestros titulados.

- Moderna infraestructura y servicios de apoyo al 
aprendizaje.

REQUISITOS DE INGRESO:

El puntaje mínimo para postular a la Universidad de Talca es de 500 puntos promedio PSU, que se calcula sobre el puntaje obtenido en la prueba de Matemáticas y en la 
prueba de Comunicación y Lenguaje. 
* Requisitos de ingreso sujetos a modi�caciones.

Clave          NEM               Lenguaje y Comunicación                Historia y Cs. Soc.           Ciencias               Matemática

34018         40                                15                                                      10                                -                         35
   Vacantes                  Primer seleccionado 2012                   Último seleccionado 2012                     Arancel admisión  2012

     150                                       709,15                                                   580,95                                          $2.504.500

- Control y gestión de operaciones. 
- Dirección de recursos humanos y �nancieros. 
- Estudios de mercado.
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